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Partner, LL.M.
Hans Madsen

Lokation København

Telefon +45 33 34 00 44

Mobil +45 40 21 81 00

Sprog Engelsk

Email hans .madsen@dk.dlapiper.com

Hans  Madsen beskæftiger s ig primært med kommercielle
kontrakter –  herunder forhandling, udarbejdelse og fortolkning.  

Hans  har møderet for landsret og agerer som fast rådgiver for
en række børsnoterede virksomheder bl.a. Ørsted, GomSpace
og JP/Politikens  Hus . Han har s tor erfaring med komplicerede og
ikke-s tandardiserede kontrakter, der er kendetegnet ved lang
løbetid og ved at skulle tage højde for uforudsete
omstændigheder som udviklinger i markedet, fys iske forhold og
lovgivningsmæss ige indgreb.  

Hans  har særligt fokus  på internationale kontrakter og bis tår
både danske virksomheder, der handler med udlandet, samt
internationale virksomheder, der opererer i Danmark. Hans  har
mere end 20 års  erfaring med forhandling, udarbejdelse og
fortolkning af s tørre energiaftaler, herunder joint operating
agreements  og efterforskningstilladelser. Hans  rådgiver
desuden offentlige virksomheder som for eksempel Movia og
Københavns  Kommune om offentlig ret. 

Han rådgiver om kommunalfuldmagtens  udstrækning og
rådgiver desuden offentlige myndigheder om fortolkninger af
offentligheds loven i forbindelse med aktinds igtsbegæringer,
dvs . hvornår man er forpligtet til at udlevere akter, og hvilke akter
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man er forpligtet til at udlevere. Endelig rådgiver han offentlige
myndigheder om regler vedrørende anlægs loftet.

Hans  er uddannet LL.M. fra New York Univers ity og er
medredaktør på den energiretlige del af T idsskrift for miljø, Djøf
Forlag.  
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Kvalifikationer

Uddannelse Advokatbeskikkelse i New York
1991

LL.M., New York Univers ity
1991

Advokatbeskikkelse
1986

Cand. jur., Københavns  Univers itet
1983

Medlemskaber Dansk Forening for Klima- og Energiret  

New York State Bar Association 

Danske Advokaters  Faggruppe for Energi-og Klimaret 

Møderet Møderet for landsret
1986
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Erfaring

Væsentligs te reference Hans  er fas t rådgiver for Ørsted inden for lange gaskøbskontrakter. Han
bis tår i kontraktuelle forhandlinger om bl.a. løbetid, leveringsvilkår,
pris reguleringsvilkår, force majeure-bestemmelser, fortolkningsspørgsmål,
genforhandlingsspørgsmål og ops igelsesmuligheder. Der er tale om store
og komplicerede kontrakter, der skal tage højde for lang løbetid, udviklinger
i markedet, fys iske forhold og lovgivningsmæss ige indgreb.  
Hans  er fas t rådgiver for den børsnoterede ingeniørvirksomhed GomSpace,
der producerer satellitter. Han bis tår med forhandling og udarbejdelse af
kontrakter, der beskriver vilkårene under både konstruktion og drift.
Kontrakterne er særlig komplicerede, da det ikke er muligt at tilgå
satellitterne i rummet, hvilket gør det vanskeligt at identificere evt. fejl og
placere et ansvar. Derfor udarbejdes  et katalog over sanktioner ved
manglende performance, hvilket s tiller s tore krav til kontrakten. Hans
rådgiver desuden om rapporteringskrav og GomSpaces  muligheder for at
efterleve disse i forbindelse med funding – navnlig fra puljer adminis treret af
ESA. 

Seneste ansættelser Partner, DLA Piper Denmark, s iden 2017 

Partner, LET T  (DLA Piper Denmark), 2012-2017 

Partner, Lind Cadovius , 1992-2012 

Advokat, Lind Cadovius , 1986-1992  

Advokatfuldmægtig, Lind Cadovius , 1983-1986  

Øvrige hverv Medredaktør på den energiretlige del af T idsskrift for miljø, Djøf Forlag.  
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Kommercielle kontrakter

Energi og infrastruktur

Energi og forsyning

Finans

Struktureret finans iering og securitisering

International handel, regulatoriske og offentlige forhold

Infrastruktur

Akkvis itionsfinans iering

International handel, investeringer, reguleringer og compliance

Finance and Projects

Corporate

Fagområder

Rankings

Who's  Who Legal Hans  er anbefalet af Who's  Who Legal inden for "Energy - Oil & Gas".

Legal 500 Hans  er anerkendt af T he Legal 500 inden for 'Banking and
Finance'. 

"Hans Madsen is always available and understands how to
transfer complex information in an easy-to-understand way."

"Strong team for cross-border transactions."

"Extremely skilled, solution-oriented team. High level of
availability."
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Energi og forsyning

Sektorer


